Grossist investerer
1 digitale veerktojer

Solar kgber andel af to it-virksomheder, der beskaftiger
sig med projektstyring og optimering af ressourcer.

Fra blot at levere varer over disken til bl.a. vvs- og elinstallaterer har Solar
med hovedkvarter i Vejen for alvor taget skridtet overi den digitale tidsalder.
Grossistvirksomheden har investeret i to softwarevirksomheder.

GenieBelt og Minuba, der begge har base i Danmark, stdr bag digitale
vaerktojer, der er tilpasset bvggeledere og handvarkere pa farten.

»Der er tale om to digitale investeringer, som passer rigtigt godt ind i So-
lars strategi. Vi ser meget bredt pa forretningsudviklingsmuligheder og ikke
kun pa det, vi kan opkebe og integrere i den klassiske forretning. Begge virk-
somheder har ambitiese ekspansionsplaner, og der kan vi med vores inve-
stering, erfaring, viden og markedskendskab vaere med til at hjzelpe dem pa
vej. Vi ser digitale muligheder pd mange omrader, og vi forventer at lave fle-
re sddanne investeringer i fremtiden,« pdpeger Hugo Dorph med titlen Chief
Commercial Officer hos Solar.

Mere kan vaere undervejs

Med sin investering ejer Solar knap 20 procent at henholdsvis GenieBelt og
Minuba.

»Det er vigtigt for os, at bdde GenieBelt og Minuba fortsat arbejder som
selvsteendige virksomheder. Begge virksomheder er lige som Solar meget fo-
kuseret pd at skabe veerdi for kunderne og gore livet lettere for kunderne.
Ved at forenkle arbejdsgange, planlagge og skabe overblik kan den enkelte
kunde udvikle sin virksomhed. Det handler om at udnytte sine ressourcer
bedst muligt og dermed spare tid og penge,« pointerer Hugo Dorph.

GenieBelt arbejder med dynamisk projektstyring, mens Minuba har spe-
cialiseret sig i online sags- og ressourcestyring med fokus pa udvikling og
optimering af driften i virksomheder inden for iszer installater-, bygge- og
anlaegsbranchen, fremgar det af en pressemeddelelse fra Solar.

Itelge Hugo Dorph kan flere investeringer i digitalisering veere undervejs
fra Solar:

»Vi er allerede en af de storste e-handelsvirksomheder i Nordeuropa, men
for Solar er digitalisering meget mere end blot e-handel. Solar satser pa digi-
talisering i alle led af forretningen, og det er en af grundene til, at vi har de
mest produktive kunder. Kunderne skal ikke bruge unedig tid pa indkeb, lo-
gistik eller ineffektive processer. De skal bruge deres tid dér, hvor de skaber
storst veerdi — det gor vi,« understreger Hugo Dorph, som er nyt medlem af
Solars direktion.

Varenumre 1 tusindvis, men nu er Solar ogsd pd vej til
at kunne levere og integrere digitale hjelpemidier.
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